Mouovo

Le guide Mouovo

Les 8 erreurs a éviter lorsqu’'on organise
un vide-maison

Organiser un vide-maison peut représenter un vrai défi, surtout lorsqu'il faut
affronter la charge émotionnelle liée d la séparation d'objets de famille, de
souvenirs personnels accumulés au fil d'une vie.

Méme si cela peut sembler aussi simple que d'ouvrir ses portes et de tout vendre, il
existe de nombreuses erreurs courantes qui peuvent réduire le succes de
l'opération.

Avant tout : déclarer votre vente en mairie

Un vide-maison est une vente au déballage : la loi impose de la déclarer a la
mairie, en général au moins 15 jours avant, et avant d'en faire la publicité. Mouovo
vous renvoie vers le formulaire officiel et les régles a respecter, mais ne vérifie pas
votre déclaration : vous en restez responsable.

Télécharger le formulaire officiel Lire les régles a respecter
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https://www.service-public.gouv.fr/particuliers/vosdroits/R18906
https://entreprendre.service-public.gouv.fr/vosdroits/F22397

Sous-estimer la planification et la préparation

Une des erreurs les plus fréquentes est de négliger la préparation : un vide-
maison ne simprovise pas ! Vouloir aller trop vite, c'est risquer de manquer

des acheteurs, de brader des objets de valeur ou de passer a c6té d'un bon
profit.

La bonne approche

Commencez a planifier au moins un mois d l'avance. Faites linventaire
de chaque objet et prenez-le en photo. Prévoyez du temps pour
nettoyer, organiser et mettre en valeur vos biens, fixez des prix réalistes
et diffusez largement 'événement. Une check-list simple vous permettra
de rester organisé-e et de ne rien oublier d'essentiel.

Ne pas se renseigner sur la valeur des objets

Il est facile de mal évaluer certains biens, surtout lorsqu'on y est attaché
sentimentalement. Vous risquez de sous-estimer un objet ancien de grande
valeur ou, au contraire, de surestimer un objet banal, ce qui peut décourager
les acheteurs.

La bonne approche

Faites vos recherches. Consultez les sites de vente en ligne, utilisez
Google Images, parcourez les plateformes d'enchéres ou demandez
conseil & un expert pour estimer précisément les objets de valeur
comme les bijoux, ceuvres d'art ou piéces de collection. Cette étape est
essentielle, surtout si vous possédez des articles susceptibles de se
vendre aux enchéres ou chez des antiquaires.
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Négliger la mise en valeur des objets

Se contenter de poser des articles sur des tables ou en vrac ne capte pas
l'attention et n'incite pas les acheteurs a rester. Une présentation
désordonnée rend plus difficile la découverte de ce qui est proposé et peut
méme faire passer inapercus des objets intéressants.

La bonne approche

Considérez votre vide-maison comme une véritable expérience de
magasin. Organisez les objets par thémes ou catégories (vaisselle,
mobilier, vétements, outils...). Gardez les espaces propres et accessibles,
et créez de petites mises en scéne pour valoriser les piéces les plus
attrayantes ou de grande valeur. Investissez dans des portants si vous
vendez des vétements. Une organisation claire facilite la visite,
encourage la curiosité et augmente vos chances de vendre.

Ne pas promouvoir suffisamment la vente

Vous pouvez avoir de trés beaux objets & proposer, mais si personne n'est au
courant de I'événement, cela ne servira a rien. Une erreur fréquente consiste

a se reposer uniquement sur le bouche-a-oreille ou une communication
trop limitée, ce qui se traduit souvent par une faible affluence.

La bonne approche

Multipliez les canaux de diffusion : plateformes spécialisées, réseaux
sociaux, petites annonces locales, affiches dans le quartier... Plus votre
vide-maison sera visible, plus vous attirerez de visiteurs, et donc de
potentiels acheteurs. Utilisez Mouovo !
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Surestimer le prix des objets

C'est naturel de vouloir tirer le maximum de ses biens, mais si vos prix sont
trop élevés, vous risquez de faire fuir les acheteurs. Les visiteurs d'un vide-
maison viennent chercher de bonnes affaires : fixer des tarifs au-dessus de
ce qu'ils sont préts a payer conduit souvent & se retrouver avec beaucoup
d'invendus en fin de journée.

La bonne approche

Renseignez-vous sur les tarifs pratiqués lors d'autres vide-maisons ou
dans les magasins de seconde main. Utilisez des étiquettes ou
gommettes colorées pour afficher clairement les prix, et proposez des
lots pour écouler plus vite les petits objets. N'hésitez pas a négocier : le
marchandage fait partie du jeu et, en restant flexible, vous vendrez
davantage. Vous pouvez aussi jouer sur des réductions attractives : par
exemple, -20 % des trois articles achetés. Ou si votre vide-maison se
déroule sur plusieurs jours, annoncez clairement que le dernier jour, tout
est & -50 %. Cela attire plus de visiteurs et permettra d'écouler un
maximum de biens.

Vouloir tout gérer seul-e

Un vide-maison peut vite devenir accablant si vous essayez de tout faire par
vous-méme. Encaisser les paiements, répondre aux questions, surveiller les
visiteurs... cela peut vite tourner au chaos.

La bonne approche

Demandez de l'aide, que ce soit a vos proches (famille, amis) ou & des
professionnels. Des mains supplémentaires pour installer, répondre aux
acheteurs et encaisser rendent I'organisation beaucoup plus fluide.
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Négliger la sécurité

Avec de nombreux visiteurs qui circulent dans votre maison ou sur votre
propriété, la sécurité peut vite devenir un probléeme. Des objets peuvent étre
égarés, abimés, voire volés si vous n'étes pas vigilant-e. Sans parler de
linconfort que peut susciter l'idée de laisser des inconnus accéder &
certaines parties privées de votre logement.

La bonne approche

Définissez des zones claires accessibles aux visiteurs et fermez a clé les
piéces ou objets personnels qui ne sont pas destinés d la vente. Gardez
les biens de valeur prés de la caisse ou sous surveillance directe, et
assurez-vous d'avoir assez de personnes présentes pour surveiller
chaque espace. Aménagez un espace de paiement dédié, ce qui facilite
le suivi des ventes et limite les risques.

Ne pas prévoir quoi faire des invendus

Méme avec une bonne organisation, il est probable qu'il reste des objets non
vendus a la fin du vide-maison. Sans plan précis pour les gérer, vous risquez
de vous retrouver avec de 'encombrement et une certaine frustration.

La bonne approche

Décidez a I'avance du sort des invendus. Vous pouvez en faire don & une
association, les déposer dans un dépot-vente ou les revendre en ligne.
Anticiper cette étape vous permet de clore 'événement sereinement et
de vraiment désencombrer.

Ces conseils sont donnés a titre général, pour vous aider & bien organiser votre vente. lls ne remplacent
pas les démarches obligatoires.

Guide Mouovo : conseils généraux pour bien organiser un vide-maison. lls ne remplacent pas la
déclaration obligatoire de votre vente & la mairie. mouovo.fr
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